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第一节  致加盟商

为规范公司加盟政策及市场运营管理，特制定此加盟手册，所有申请加盟商家务必认真阅读此手册，并遵照具体规范流程申请加盟；

我的“盟友”：

面对新世纪激烈的竞争市场，尤其是传统行业的衍生，对各行各业经营者都潜在着利润的瓜分，而我们的电器行业，如今势头正旺，投资者也虎视眈眈，可正因如此出现了品牌的泛滥、质量的参差，让消费者都应接不暇、无从选择，更何况我们卖主、生产商对此也感到头疼，更能体会市场销路的艰巨；

适者生存，一句古老的名言，就如我们的经营或生产——优胜或劣汰。面对现实的市场、销量，我们要调整思路、总结市场、创新经营，你是否想过如何做大、做强？你是否做过品牌产品？你是否想过让利润丰厚？相信我们都会想过，但是你有没有想过通过什么方式去实现？想不想要换一种经营模式呢？

加盟莱曼，是品牌的经营，这才是市场的强者，是您的选择，也是我们互惠的方式。普通的经营就像大家看到的大街小巷挂着各式各样的招牌，实际的操作、经营都不规范，他们无非想赚些虚头，相信他们没有强烈的品牌意识；而我们的加盟商，不光是从供应、销售、服务去维护，更有九大支持、十大统一去管理，从生产供货到售后服务让你变轻松，利润更丰厚，我们十分期待您对我们的了解和考察。

第二节  市场潜力

1、自己开店每年利润有多少？有没有尝试过合作经营的方式？想不想抓住身边的利润，赚更多的钱？
2、你所在的地区有没有开发商？有没有具体了解过有多少开发商？跟几个有过合作？1个开发商的需求量是多少？
3、你经营场所附近有没有品牌代理？是否经营规范？

4、你的客户会不会每次都到你这边拿货？他们有没有对你店面形象提过意见？

5、你所在的城市有没有旧貌改造？有多少新楼？多少层？每一层用多少电器产品？你的产品会卖给他吗？
第三节 莱曼优势

一、公司简介

莱曼电器有限公司前身为德力西集团进出口有限公司外贸部，位于中国“电器之都”——柳市，创建于2004年，正式注册成立于2006年，后逐步迈向香港发展，并以香港莱曼电器有限公司和温州莱曼电器有限公司为主要机构体系，以建设全国范围的生产基地和架设各地区专卖店的发展战略稳步发展，逐步完善成以开发、生产、销售为一体高效企业，产品涉及各类低压电器，如断路器、接触器、继电器、熔断器、稳压器、变压器、电器配件、LED、电子元器件等多个系列产品。公司技术力量雄厚、产品质量稳定， 2007年至2012年外贸销售总额持续增长，连续5年位居乐清外贸企业前列，2012年被评为明星企业，得到政府的表彰与奖励，并荣获香港创新企业的荣誉称号，商标“LaiMan”已逐渐成为国际化品牌。
公司管理规范、严谨、人性、科学，严格按照ISO9001：2008质量管理体系标准运行 ，面对激烈的市场竞争，公司以质量精细化，管理科学化、产业规模化、经营国际化的发展规划赢得同行业的赞同和认可；并以热情、诚信、创新、务实赢得社会各界人士的赞誉与好评，欢迎各界朋友莅临参观、指导和业务洽谈。
二、加盟优势
1、十大统一

统一形象标志

统一店面风格

统一服务标准

统一员工服饰

统一投资配置

统一经营理念

统一价格体系

统一业务培训

统一产品销售

统一市场运作

2、九大支持

品牌形象支持

经营管理支持

货源产品支持

专业技术支持

广告宣传支持

售后服务支持
区域管理支持

指导培训支持

市场维护支持

3、特殊优惠政策： 
3.1、免费的店面形象设计。确认加盟后，立即享受价值10000元的店面形象设计，我部会根据对方提供店面图纸进行店面设计，做到风格统一，高档规范。

3.2、补助性的宣传服务。公司会根据加盟者的实际投资情况免费为加盟者投资宣传，如宣传册的设计、印上，及影视媒体的投放等。
3.3、免费ERP管理系统使用。公司会免费提供加盟商销售、库存的ERP管理软件，并统一安进行培训。
3.4、优惠性货款支付方式。具体支付方式根据双方加盟协议规定，在加盟期间若加盟商因特殊原因资金困难，公司会根据加盟商的申请做出适当调整。

3.5、售后服务支持。公司总部会定时向加盟商的客户进行回访，对产品、技术等方面进行扶持，解决或杜绝客户的后顾之忧。
第四节  加盟事项
一、加盟条件：

加盟商资质要求：

1、加盟者须是具有中华人民共和国合法资格的公民；

2、加盟者须具有良好的合作精神，勤奋务实、诚实守信；
1、加盟商需有电器经销或者零售运营经验，良好的品牌管理和服务意识；

2、加盟商自有资金或所属公司的自有资金不得低于50万元人民币；

3、加盟商拥有一定的销售及技术人员，以做好产品销售及售后服务工作；

4、加盟商有一定的客户群体；

加盟市场要求：　　

1、需为公司的空白市场或可引入同城竞争的市场；

2、 “莱曼（LaiMan）”品牌在当地需有一定的消费群体，能在当地市场实现持续、稳定的发展。

加盟商店面要求：

	类别
	标准

	专卖店
	实用面积≥80M2

	店中店
	实用面积≥50M2

	专柜
	实用面积≥30M2

	
	


备注：

1、实用面积为店铺（专柜）内实际丈量的面积（不包括柱子、楼梯间等位置）； 　　

2、所开发店铺需在当地A类商圈的最好位置（高中档品牌集中地段）或A类商场单性楼层的边厅位置；

二、加盟流程


[image: image1]
1、索取资料：

通过与招商部人员沟通、电话、网上填表或电子邮箱等方式向莱曼总部索取招商加盟手册，以了解行业状况及总部加盟政策。

2、提交申请：

认真阅读、填写随信寄发的《莱曼加盟申请表》，或邮寄、传真至莱曼总部，或通过招商洽谈人员的协助，提交加盟开店申请。

3、资格审定：

    负责驻外招商洽谈人员可直接认定相关资格，反馈给总部；或总部收阅到申请表后，招商部负责人及助理将及时与有加盟意向者联系，提供相关资讯，审定加盟资格，并初步确立合作意向。

4、意向选址：

在正式面谈加盟事宜前，加盟投资商请先自行考察当地市场，根据自身确定的办店级别、意向选定经营场所，测量并制定平面图，提交到莱曼总部。

5、考察洽谈：

携带经营场所周围信息资料及店面平面图等相关资料到莱曼总部，现场参观、考察并洽谈，交流详细事宜，正式确定加盟合作意向。

6、签定合同：

提供合法性证明材料，签署加盟合同，总部通知申请人所在的区域办事处，对申请人选址开店等方面提供协助。

7、系统培训：

总部为加盟投资商提供严格规范的系统专业培训。培训内容分为两大部分：一是公司ERP管理系统操作，二是开店经营指导培训。

8、资料共享：

总部在加盟商签约后正式提供与公司相关的文件资料。

9、装修施工：

签约后，总部将统一提供装修设计指导。加盟店需严格按照总部提供的效果施工图装修，加盟商在规定的时间内积极组织装修施工。

10、正式营业：

开张之前，加盟店将按实际情况进行一段时间的试营业。在总部指导下，落实店面营业政策方向，方可正式开张营业。

11、后续经营:

作为莱曼加盟商，需根据总部制定的政策有周期的反馈经营信息，并提出在经营中所遇到的各种问题，依托总部丰富的经营管理经验，结合实际情况，及时解决问题、规避经营风险。

三、加盟政策
（认为这个是主要的，最好根据地区在加盟协议中适当调整）
公司以专卖店为主要招商目标，其他加盟商同样可获得相关扶持政策：
	级别
	加盟费用
	进货优惠政策
	返利
	其他

	普通经销商
	　
	30%
	1%
	　

	星级代理商
	　
	40%
	2%
	

	加盟专卖店
	　
	50%
	5%
	300万以上可补助国内展销


四、加盟制度

1、加盟商要有强烈品牌意识，做到爱护莱曼品牌，维护莱曼形象；
2、意向加盟商必须在开业之前办理工商执照、税务登记等相关手续； 

3、意向加盟商必须按照国家规定按期到工商管理部门办理年检手续，并提供给公司备案； 

4、意向加盟商的合作事宜与招商负责人洽谈为主，且不得向人和相关人员或竞争对手透漏相关政策信息；
5、具体相关加盟事项，以温州莱曼电器有限公司《特许经营合同书》为主；
6、加盟专卖店具体操作见《加盟店管理手册》；
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